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1 Introduction : Pourquoi 2026 ?

Depuis 2012, j'accompagne des hommes et des femmes qui cherchent à améliorer leur situation

financière et leur bien-être grâce à Forever Living Products (FLP). J'ai vu des débuts hésitants se

transformer en équipes solides, et des besoins ponctuels devenir des revenus durables.

2026 est un moment particulièrement favorable pour démarrer : les outils numériques (WhatsApp,

réseaux sociaux, paiements mobiles comme Lumicash et EcoCash) rendent la communication, la

vente et le suivi des équipes plus simples que jamais, y compris en Afrique de l'Est et Centrale.

Ce guide vous donne une feuille de route claire et honnête : ce qu'est réellement Forever Living,

pourquoi ce modèle peut vous convenir, et comment poser vos premiers pas concrets, sans vous

perdre.

« Le succès dans ce métier n'est pas une question de chance : c'est une question de constance,

de formation et d'accompagnement. »
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2 Qu'est-ce que Forever Living Products ?

Forever Living Products est une entreprise internationale spécialisée dans les produits à base d'Aloe

Vera et d'abeille (compléments alimentaires, cosmétiques, produits de bien-être). L'entreprise s'appuie

sur le marketing de réseau : plutôt que de passer par la publicité classique, ce sont des distributeurs

indépendants — comme vous — qui font connaître les produits et accompagnent de nouveaux clients

et partenaires.

Deux façons de générer un revenu
● La vente directe : vous achetez les produits à prix distributeur et les revendez avec une marge.

● La construction d'équipe : vous accompagnez d'autres personnes qui démarrent à leur tour, et

vous percevez des commissions sur l'activité de votre réseau, selon le plan de compensation de

FLP.

Pourquoi le marketing de réseau plutôt qu'un commerce classique ?
● Investissement de départ très faible comparé à l'ouverture d'un commerce.

● Aucun stock imposé, aucun local à louer.

● Un système et une formation déjà existants : vous n'inventez rien, vous suivez une méthode

éprouvée depuis des décennies.

● Une communauté et un accompagnement (le vôtre, avec Racine, en fait partie).
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3 Les avantages de rejoindre Forever

Revenus complémentaires… puis passifs
Vous démarrez en parallèle de vos activités actuelles. Avec le temps et une équipe active, une partie

de vos revenus devient de plus en plus indépendante de votre temps de travail direct.

Flexibilité totale
Vous organisez votre emploi du temps. Ce métier s'exerce très bien en complément d'un emploi, des

études ou d'une activité de ministère comme la mienne.

Faible investissement de départ
Pas besoin d'un capital important : l'essentiel de l'investissement se fait dans votre propre kit de

démarrage et votre formation.

Des produits de qualité, à consommer soi-même
Avant de vendre, vous devenez votre propre premier client : vous connaissez vos produits parce que

vous les utilisez.

Voyager gratuitement avec FLP
Forever Living est aussi connue pour son programme d'incentives : en atteignant certains paliers de

performance, les distributeurs sont invités à des événements et voyages internationaux entièrement

pris en charge par l'entreprise (Rallyes, Global Rally, EMR, voyages de reconnaissance). C'est une

reconnaissance concrète du travail accompli, et une occasion unique de se former aux côtés des

meilleurs leaders du réseau à travers le monde.
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4 Comment démarrer : étapes concrètes

Étape 1 — S'inscrire avec un parrain
Vous rejoignez FLP via un distributeur déjà actif (votre parrain), qui vous enregistre officiellement et

devient votre premier point d'appui. Choisissez un parrain qui s'engage réellement à vous former, pas

seulement à vous inscrire.

Étape 2 — Comprendre les bases du plan de compensation
Sans devenir expert immédiatement, prenez le temps de comprendre : comment sont calculées vos

marges sur la vente, comment fonctionnent les paliers, et comment l'activité de votre équipe contribue

à vos revenus.

Étape 3 — Consommer les produits soi-même
Choisissez 2 ou 3 produits adaptés à vos besoins (digestion, énergie, peau...) et utilisez-les pendant

plusieurs semaines. Votre témoignage personnel sera votre meilleur argument de vente.

Étape 4 — Constituer sa liste de contacts
Dressez une liste des personnes de votre entourage : famille, amis, collègues, communauté religieuse,

réseaux sociaux. Ne présupposez pas qui sera intéressé ou non — laissez chacun décider.

Étape 5 — Premiers pas dans la vente et le recrutement
Commencez par partager votre expérience personnelle plutôt que de « vendre ». Proposez un

échantillon, une démonstration ou une invitation à une présentation. Accompagnez les premières

personnes intéressées pas à pas, comme vous auriez aimé l'être.
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5 Erreurs à éviter pour les débutants
● Vouloir aller trop vite : sauter l'étape de consommation personnelle des produits et se lancer

directement dans la vente sans conviction.
● Négliger la formation : penser que le bon sens suffit, sans s'appuyer sur les outils et méthodes déjà

éprouvés par le réseau.
● Travailler seul, sans accompagnement : ne pas rester en contact régulier avec son parrain ou sa

communauté.
● Se décourager après un refus : un « non » ne concerne jamais votre valeur personnelle, seulement le

moment ou l'intérêt de la personne en face.
● Ne pas fixer d'objectifs clairs : démarrer « pour voir », sans intention précise, mène rarement à des

résultats durables.
● Confondre revenu rapide et revenu durable : ce métier récompense la constance sur plusieurs mois,

pas les actions isolées.
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6 Outils et ressources pour réussir

Vous ne démarrez pas seul(e). Voici les ressources sur lesquelles vous pouvez vous appuyer dès le

premier jour :

● Formation continue : sessions régulières sur les produits, la vente et le leadership.

● Communauté d'entraide : un espace pour poser vos questions, partager vos réussites et rester

motivé(e).

● Accompagnement personnalisé : un suivi individuel adapté à votre rythme et à vos objectifs, via

WhatsApp notamment.

● Outils numériques : supports de présentation, liens de partage prêts à l'emploi, et solutions de

paiement adaptées à votre situation — Payoneer pour les clients internationaux, Lumicash et

EcoCash pour les clients locaux.

Un conseil simple mais essentiel

La régularité bat le talent. Consacrez chaque semaine un temps fixe à votre activité

Forever — même 3 à 5 heures suffisent pour démarrer sérieusement — et tenez ce

rendez-vous avec vous-même.
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7 Passez à l'action dès aujourd'hui

Vous avez maintenant une vision claire de ce qu'est Forever Living Products et de la façon d'y

démarrer sérieusement. La seule chose qui manque désormais, c'est votre premier pas.

Je vous accompagne personnellement dans cette démarche : de l'inscription à vos premiers résultats,

vous ne serez jamais seul(e).

Contactez-moi dès maintenant

Téléphone / WhatsApp : +257 79 614 995 ou +257 79 914 535

Site web : www.clovisnimbona.com

Inscrivez-vous à ma newsletter pour recevoir conseils et opportunités régulièrement.

« Chaque grand parcours commence par une décision simple : celle de commencer. »

Clovis Nimbona

Entrepreneur, Coach & Distributeur Forever Living depuis 2012
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